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Segundo os dicionarios, ESPECIALISTA é o “Profissional treinado para uma atividade especifica, técnica ou ndo; homem ou mulher com elevado conhecimento tedrico e pratico sobre determinada atividade profissional ou ciéncia; pessoa dedicada a determinada

atividade técnica ou artistica possuidora de grande conhecimento teérico e experiéncia pratica elevada”. A mesma palavra tem como sindnimos “PERITO, PROFISSIONAL E TECNICO".

Em termos de conhecimentos académicos, ESPECIALISTA é a pessoa que obtém um diploma outorgado por uma Instituicdo de Ensino Superior devidamente reconhecida pelo MEC ou de Associagdes, Sindicatos, Conselhos de Classe e outras instituicdes correlatas

perfeitamente constituidas junto aos érgéos piblicos, assim como, € dbvio, o referido curso.

Fagco referéncia a definicdo constante nos dicionarios, devido ouvir constantemente de empreendedores que “SOU PROFISSIONAL", “SOU ESPECIALISTA", quando na realidade o mesmo faz (ou exerce) a mesma ATIVIDADE durante um longo periodo de tempo
sem nenhum foco, sem nenhuma especificidade. Para esses, ser ESPECIALISTA ou PROFISSIONAL é fazer a mesma coisa — ou atividade - repetidas vezes durante muitos anos. Por esse conceito, uma pessoa que durante 10 anos somente receba documentos e

carimbe os mesmos é um ESPECIALISTA.

Entendam que, fazer a mesma coisa durante muito tempo nao torna ninguém um ESPECIALISTA, mas estudar muito, fazer varios cursos i todo esse adquirido em E: ENCIA naquela ESPECIALIDADE de mercado, por

exemplo, DJ, boleira, recepcionista, assessor de eventos, gargon, somente para citar alguns fornecedores e parceiros em eventos, isso sim, o torna UM ESPECIALISTA EM CADA UMA DESSAS ATIVIDADES.

Também ja fui perguntado por uma assessora de eventos em uma oportunidade quando proferia uma palestra, se eu indicava que ela “assumisse outros nichos de mercado além daquele que ela fazia atualmente”. Argumentei que seria melhor ela permanecer no

mesmo nicho de mercado se ESPECIALIZANDO (fazendo cursos) no mesmo. Isso ¢ MANTER O FOCO naquilo que vocé & bom, naquilo que VOCE FAZ DE MELHOR.

Entendam que somente os "ESPECIALISTAS" obtém projegao e credibilidade junto aos clientes, INCLUINDO VOCE quando ndo é prestador de servigos e passa a ser um cliente. Poucos se dispdem a ouvir opinices de quem "entende um pouco de tudo” (0s curiosos).
As pessoas procuram IAS de ialistas. Quando um p: & ap! ) ouvimos algo como "um dos maiores especialistas em seja-a-0-que-for". Portanto, se vocé quer ter SUCESSO PESSOAL E PROFISSIONAL,

ESPECIALIZE-SE.

Ninguém pode ser bom em tudo. Escolha alguma area — ou nicho de mercado - na sua profiss&o ou atividade que vocé goste mais e passe a dar mais atencéo a esse assunto. Leia livros, participe de cursos, assista a seminarios, participe de feiras e congressos.

Procure realmente conhecer mais que 0s outros sobre aquele tema. SEJA O MELHOR NAQUILO QUE VOCE FAZ DE MELHOR,

Isso néo é dificil, desde que vocé realmente se ESPECIALIZE. Uma vez estabelecida a sua "ESPECIALIDADE", passe a divulgar seu nome sempre ligado a ela. Escreva artigos nas midias sociais, dé palestras e cursos, preste consultorias, divulgue contratos, mas

somente quando forem ligados a essa especialidade.

Vocé pode falar de outras coisas ou fazer trabalhos em outras &reas. Apenas néo deve utiliza-los na divulgagéo de seu trabalho ou servigo, porque isso tiraria 0 "FOCO" da sua ialidade, fu para vocé em "REFERENCIA” daquele assunto.

Escolher a especialidade nao significa abdicar de fazer trabalhos em outras &reas ou setores, apenas de divulgar a noticia. Se precisar sair da sua , faga-o as sem i quando se est4 em principio de carreira ou de
prestagdo de servigos, é muito dificil dizer n&o a uma oferta de trabalho. Nem precisa. Procure fazer as coisas dando o melhor de si e cuide da QUALIDADE DO SEU TRABALHO para ser indicado a outros clientes no futuro. Mas, quando tiver a oportunidade de fazer

algo dentro de sua "especialidade”, CAPRICHE MAIS. E DIVULGUE O FATO.

Lembre-se de que quanto mais esdrixula for sua iali menor sera a é e maior sera a probabilidade de vocé se projetar.

ESPECIALIZAR-SE E REDUZIR O FOCO PARA AUMENTAR A EFICIENCIA.
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