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Em uma determinada ocasiéo, almogando com colegas de MBA, uma delas comentou que
gostaria de conhecer alguém quem Ihe desse uma oportunidade para estagiar em eventos.
Detalhe: eu trabalhava com eventos e tinha uma empresa de eventos e ela ndo se tocou
sobre isso mesmo estando sentada ao meu lado.

Conversando depois com o professor de Marketing, eu criei o termo “MIOPIA EM
NETWORKING”, termo que nao existe na disciplina, para mostrar o quanto somos alheios
agueles com quem podemos trocar experiéncias e alavancar nossa carreira e conseguir
projecédo no mercado de trabalho.

As pessoas dependem de outras pessoas para fazerem negdécios, arrumarem novas
oportunidades, novas paixdes, enfim, para serem felizes, afinal vivemos em sociedade.
Networking ou rede de relacionamentos existe para isso, Ou seja, para as pessoas se
relacionarem através de contatos.

Fazer contatos é mera questéo de SER AMIGAVEL, de ter CAPACIDADE DE SE ENTROSAR
e de estar DISPOSTO A DAR ALGO DE VALOR PRIMEIRO. Quando combinar esses trés
atributos, voceé tera descoberto o segredo que ha por tras dos poderosos contatos que levam
a valiosos relacionamentos.

As pessoas ainda confundem Networking com "pedir ou tentar arrumar emprego". E depois
que arrumam emprego, somem do mapa... Esse é um erro fatal! E preciso que se entenda
que Networking é mesmo uma via de mao dupla: UM DIA VOCE ACIONA, NUM OUTRO E
ACIONADO.

E preciso que vocé esteja SEMPRE DISPONIVEL para a sua rede de contatos, nunca deixe
de responder a um e-mail, isso seria 0 mesmo que deixar o telefone fora do gancho!

Alguém que vocé conhece, conhece alguém que vocé quer e precisa conhecer. Parece
confuso? Mas € assim na vida real. O que as Redes de Relacionamentos ou Networking
possibilitam é fantastico sob o ponto de vista da agilidade em chegar até as pessoas que
interessam e fazem sentido para sua carreira profissional ou para a sua vida. Se vocé € um
privilegiado e tem uma vasta e potente rede de importantes relacdes, imagine o tempo que
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vocé teria de investir se ndo existisse a internet.

Vocé ndo deve utilizar esse recursos apenas quando esta procurando emprego, PROCURE
CULTIVAR SEMPRE ESSES RELACIONAMENTOS, tenha em mente que sempre pode
aparecer uma oportunidade melhor na vida profissional e pessoal.

As ferramentas disponiveis podem facilitar sua vida com pouquissimo investimento de tempo
e esforco. Mais que deixa-lo sintonizado e atualizado sobre quem esta onde e fazendo o qué,
elas também permitem manté-lo no radar de conhecidos e "ex- desconhecidos" que podem
fazer diferenca em seu futuro profissional.

Embora a maioria das pessoas ache que ser rico € uma questao de ter dinheiro, a riqgueza tem
a ver com tudo, menos com o dinheiro. RELACIONAMENTOS VALIOSOS levam a muito mais
do que dinheiro, levam ao sucesso, a realizacéo e a abundancia!

DE MAIS ATENCAO A SUA REDE DE RELACIONAMENTOS: ELA E SEU MAIOR
TESOURO!
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